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新世界百货公布新世界百货公布新世界百货公布新世界百货公布二零一一二零一一二零一一二零一一/一二年度中期业绩一二年度中期业绩一二年度中期业绩一二年度中期业绩 

*** 
收益增加收益增加收益增加收益增加 32.9%至至至至 1,705.9百万港元百万港元百万港元百万港元 

股东应占溢利股东应占溢利股东应占溢利股东应占溢利增加增加增加增加 12.1%至至至至 330.0百万港元百万港元百万港元百万港元 
同店销售增长上升同店销售增长上升同店销售增长上升同店销售增长上升 5.1个百分点至个百分点至个百分点至个百分点至 17.0% 

*** 
回顾期内开设了绵阳店及收回顾期内开设了绵阳店及收回顾期内开设了绵阳店及收回顾期内开设了绵阳店及收购兰州店购兰州店购兰州店购兰州店和和和和上海上海上海上海「「「「调频壹调频壹调频壹调频壹」」」」 

 
财务摘要财务摘要财务摘要财务摘要 
单位：千港元 二零一一二零一一二零一一二零一一/二零一二财年二零一二财年二零一二财年二零一二财年 

上半年上半年上半年上半年 
二零一零/二零一一财年 

上半年 
变动 

同店销售增长 17.0% 11.9% +5.1百分点 
收益 1,705,872 1,283,880 32.9% 

经营利润 436,746 378,143 15.5% 

纯利

(1) 330,048 294,539 12.1% 

纯利不包括投资

物业公平值变动

及/或其他收益 

284,042 263,322 8.0% 

每股盈利 0.20港元港元港元港元 0.17港元 17.6% 

中期股息 每股每股每股每股 9.8港仙港仙港仙港仙 每股 8.5 港仙 15.3% 
(1) 纯利等同于股东应占溢利 

 
(二零一二年二月二十八日– 香港) 中国最大的百货店拥有人及经营者之一新世界百货新世界百货新世界百货新世界百货

中国有限公司中国有限公司中国有限公司中国有限公司(「新世界百货」或「公司」；香港股份代号：825)，今天欣然宣布其截至
二零一一年十二月三十一日止六个月之中期业绩。 
 
于回顾期内，公司的收益增加 32.9%，达 1,705.9百万港元(二零一零/一一上半年：约
1,283.9百万港元)。纯利增加 12.1%至约 330.0百万港元(二零一零/一一上半年：约 294.5
百万港元)。董事会建议就截至二零一一年十二月三十一日止六个月派发中期股息每股
9.8港仙 (二零一零/一一上半年：每股 8.5港仙)。 
 
收益增长主要受惠于专柜销售佣金收入、自营销售及租金收入的贡献。截至二零一一年

十二月三十一日止，包括专柜销售及自营销售的销售总收益上升 36.3%至 6,801.5百万
港元(二零一零/一一上半年：约 4,988.3百万港元)。销售总收益主要受惠于专柜销售及
自营销售均有所增长，以及自有百货店之同店销售增长达 17.0%。自营销售比去年同期
增长 21.3%，包括化妆品、杂货、家居用品及食品、女装及男装、配饰、手袋及内衣。
专柜销售则比去年同期增长 37.2%。回顾期内，自营销售毛利率为 16.5%，专柜佣金收
益率为 18.4%。 
  



新世界百货公布二零一一/一二年度中期业绩 
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至于租金收入于回顾期内增长86.8%，主要由于北京店、成都店、长沙时尚广场、北京

彩旋店及重庆店于二零一一财政年度由管理店转为自有店带来全期的租金收入，以及北

京千姿店、郑州店及沈阳津桥路店的开业，令出租面积上升；其次，「Channel 1调频壹」

购物商场(「上海调频壹」)于二零一一年十一月完成收购，兰州新世界百货(「兰州店」)

于二零一一年十一月由管理店转为自有店，及绵阳新世界百货(「绵阳店」)于二零一一

年十二月开业均令出租面积增加，带动租金收入上升。 
 
尽管面对欧债危机对中国经济带来负面影响，公司已提前制定相应的经营策略，并把握

中央政府以内需拉动整体经济所带来的契机，策略性进行各区域的业务扩展。回顾期内，

公司于二零一一年十一月收购位于上海普陀区的上海调频壹之物业权及经营权。而公司

的管理店 ─ 兰州店亦于同月正式转为旗下自有店，强化公司在西北区的发展优势。此
外，公司于二零一一年十二月进驻绵阳市，开设了以「一站式购物」生活馆为定位的绵

阳店。截至二零一一年十二月三十一日，公司的百货店/商场数目为 39家，遍布中国 18
个主要城市，概约总楼面面积为 1,353,670平方米。 
 
为提高营运效率及配合未来扩展策略，公司于回顾期内重新调整了营运架构，把全国版

图划分为三个大营运区－中西区、东南区和北方区；各大营运区再划分共 9 个小营运区，

形成大区设小区的管理模式。在全新的区域管理模式下，公司将继续推行「时尚馆」和

「生活馆」的经营理念，强调「时尚馆」作为「时尚」、「个性」的主题性百货及打造「生

活馆」成为「一站式购物百货」。品牌策略方面，公司将积极建立及强化皇牌商品种类，

突出差异化经营的优势。此外，公司还将进一步加强品牌结构分析和市场调研，通过商

品交叉陈列、以消费者取向及习惯来组合品牌分类，引导重复购买和增加消费。 

 

在业务扩充方面，公司以积极审慎的态度制定全面而长远的业务拓展策略，并因应中国

政府的政策导向、各大区域的实际运营情况及市场发展趋势等作出调整。分店布局方面，

公司将由一、二线城市扩展至具发展潜力的二、三线城市，并贯彻「一市多店」及「幅

射城市」两大策略拓展业务。未来五年，公司将按计划增加共约一百万平方米的自有店

面积，并将继续透过开设新店、收购现有管理店和具潜力的百货店，以及开拓新项目，

以实现中国百货业务版图的扩张。为逐步将核心城市的业务幅射扩展至周边城市，未来

公司会重点加强「幅射城市」的策略，进行区域性业务扩展。 
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对于是次中期业绩，新世界百货董事总经理兼执行董事张辉热先生表示：「中国政府已

明确地把扩大内需作为推动经济发展的战略重点。在政府相关政策的扶持下，居民收入

持续增长，将带动二、三线城市的消费上升。尽管欧债危机的影响依然存在，但公司已

重新检讨经营状况，并提前准备好应对措施。我们将贯彻「一市多店」及「幅射城市」

两大拓展策略，按计划于二零一二至二零一四财政年度扩充沈阳津桥路店、实现沈阳南

京街店二期之营运，同时将进驻盐城、西安、衡阳及烟台四个城市，进一步增加自有店

数目及拓展零售版图；同时将会增加管理店及管理商场，包括计划于宁波开设一间新管

理店及于烟台管理商场项目，以提供稳定的管理费收入。此外，我们一向重视 VIP会员
的维护，回顾期内已在原有三个 VIP俱乐部的基础上新增『水晶鞋俱乐部』，而无消费
门槛的新世界百货 VIP普卡将于三月隆重推出。未来，公司将继续推行结合营销活动、
公关、市场推广及俱乐部活动之四合一市场营销策略，力争于中国百货业中突围而出。」 
 

- 完 - 
关于新世界百货中国有限公司关于新世界百货中国有限公司关于新世界百货中国有限公司关于新世界百货中国有限公司 
 

作为新世界发展有限公司(香港股份代号：17) 于中国的零售旗舰，新世界百货是中国最

大的百货店拥有人及经营者之一。新世界百货于1993年成立，目前经营管理的全国性大

型网络包括29间以「新世界」命名的百货店、9间于上海以「巴黎春天」命名的百货店，

及1家于上海以「调频壹」命名的购物商场，当中36家为自有店，3家为管理店。其百货

零售连锁网络覆盖中国18个重点城市，包括北京、上海、沈阳、武汉及成都等。公司成

功在2007年7月12日于香港联合交易所有限公司主板上市。 
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